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Mensaje del Gobernador
del Estado

"La Feria Tabasco 2026 es uno de los
eventos mads importantes para la vida
cultural, turistica y econdmica de nuestro
estado. Nuestro objetivo es que, en esta
edicién, logremos consolidar y superar la
participacion histérica alcanzada el ano
pasado, apuntalando nuestra fiesta como
uno de los eventos culturales mas
representativos del sureste del pais.

Lo decimos con un gran orgullo: la Feria
Tabasco es la fiesta del pueblo y hoy se
consolida como la mejor feria del sureste
mexicano, con una identidad unica,
profundamente nuestra, que no existe en
ningun otro lado.

Su realizacion apoya a la economia local,
incentiva el consumo local y fortalece la
conexioén con nuestras raices. Eso es
desarrollo econdmico con rostro humano.”

Javier May Rodriguez

Gobernador del Estado de Tabasco



Mensaje de la Secretaria
de Turismo y Desarrollo
Econémico

Katia Ornelas Gil

Secretaria de Turismo y Desarrollo Econdmico
Gobierno del Estado de Tabasco

“La Feria Tabasco no es solo una celebracion. Es donde demostramos de qué
estamos hechos.

Aqui se encuentra lo mejor de nuestra tierra: lo que producimos, lo que sabemos
hacer y lo que somos capaces de construir cuando trabajamos juntos. Es el punto
donde la cultura, la identidad y la economia se vuelven una sola fuerza.

En Tabasco estamos cambiando la manera de hacer las cosas. Creemos en un
modelo donde el turismo y el desarrollo econémico no van por separado, sino que se
convierten en motores reales de bienestar. Y la Feria es justamente eso: una
plataforma para abrir mercado, generar oportunidades y poner en el centro el
talento de nuestra gente.

Cada expositor que participa no solo viene a vender. Viene a posicionar a Tabasco.
Viene a demostrar que aqui hay calidad, hay capacidad y hay futuro.

Por eso, este Manual del Expositor no es un tramite mas. Es una herramienta para
ue cada espacio se gproveche al maximo, para que cada producto se muestre con
uerza y para que cada participante salga de la feria con mads oportunidades de las
que tenia al llegar.

La Feria también es encuentro. Es familia. Es orgullo. Es recordar que, mas alla de
cualquier reto, Tabasco tiene con qué salir adelante.

Gracias por ser parte. Porque esta feria no se explica sin ustedes. Y porque el
desarrollo de Tabasco se construye asi: con trabajo, con identidad y con visién.”



iLA FIESTA DEL PUEBLO!

La Feria Tabasco es un evento de gran escala
que requiere la participacion y coordinacién de
diversas instituciones del Gobierno del Estado

para garantizar su organizacion,
funcionamiento y seguridad.

La conduccion general del evento se realiza a
través de la Junta de Gobierno de la Feria
Tabasco, un espacio de coordinacion donde
participan distintas dependencias estatales
que colaboran en la planeacién y supervision
del evento.

La Secretaria de Turismo y Desarrollo
Econémico coordina la organizacion general
de la feria, la planeacién del recinto ferial, la
integracion de los espacios comerciales y la
atencién a los expositores que participan en
las distintas zonas del parque ferial.

Ademds de Turismo, otras dependencias del
Gobierno del Estado participan en la
operacion de dreas especificas dentro del
recinto ferial.




Secretaria de Administracion y Finanzas

Participa en los procesos relacionados con los pagos, ingresos y servicios que se generan
durante la feria.

=]
Dentro del recinto ferial tiene a su cargo: =
==

La organizacion y operacion de las
Zonas Frias, espacios estinados a
la venta regulada de bebidas
alcohdlicas.

La supervisiéon administrativa de
estas actividades durante el
evento.

La administracion y operacién de
E los estacionamientos publicos.

Mesa de Seguridad de la Feria Tabasco

La seguridad del recinto ferial se coordina mediante una Mesa de Seguridad Interinstitucional,
responsable de implementar operativos de vigilancia, control de accesos, movilidad y atencién
a emergencias durante el evento.

En esta mesa participan:
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GOBIERNO DEL PUEBLO GOBIERNO DEL PUEBLO
l SECRETARI'A‘DE SEGURIDAD
SECRETARIA DE GOBIERNO Y PROTECCION CIUDADANA

SEDENA Marina

*SECQETAFH'A DE LA DEFENSA NACIONAL , N
Secretaria de Marina

La coordinacion entre estas instituciones permite mantener condiciones de seguridad
para visitantes, expositores y personal que participa en la feria.
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Participa en la organizacién del transporte publico BAs >
hacia el recinto, incluyendo la operacién y regulacién de co g.
rutas de transporte publico, taxis y servicios de

traslado, con el objetivo de facilitar la llegada y salida GOBIERNO DEL PUEBLO

ordenada de visitantes, expositores y proveedores. MOVI LI DAD

TA 25 Secretaria de Salud
N Supervisa el cumplimiento de las disposiciones
BAs % sanitarias dentro del recinto ferial, especialmente en

co E. establecimientos de alimentos y bebidas.

GOBIERNO DEL PUEBLO Taml?len brln'do servicios meédicos y gjcenaf)n- de
urgencias, mediante modulos de atencion meédica,

personal sanitario y ambulancias disponibles durante
los dias de feria.
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GOBIERNO DEL PUEBLO

Participa en la supervisiéon del manejo adecuado de MEDIO
residuos y en el cumplimiento de medidas ambientales

dentro del recinto ferial. AMBIENTE
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BASX

Participa en la adecuacion de espacios, co "E.

infraestructura y condiciones operativas del recinto GOBIERNO DEL PUEBLO
ferial para el correcto funcionamiento de las distintas

Y d
dreas del parque. OBRAS PUBLICAS

TACZ

BAS~- Secretaria de Cultura
Coordina las actividades culturales y artisticas que se

co g. presentan durante la feria, incluyendo espectdculos,
GOBIERNO DEL PUEBLO presentaciones escénicas y eventos que se realizan en

el Teatro del Pueblo y en la Zona Cultural del recinto.

CULTURA

TARE
BASX
CO /&

. GOBIERNO DEL PUEBLO
Es responsable de la Zona Ganadera, donde se realizan

exposiciones pecuarias, actividades productivas y eventos DESARROLLO
relacionados con el sector agropecuario del estado. AGROPECUARIO

TA@% Instituto de Proteccion Civil
BAS del Estado

Coordina las acciones de prevencién, supervision y

co E. atencién a emergencias dentro del recinto ferial,

incluyendo revisiones de seguridad, rutas de
GOBIERNO DEL PUEBLO o o
evacuacién y protocolos de atencién ante

PROTECCIéN CIVIL incidentes.
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La Feria Tabasco y la
organizacion del recinto

La Feria Tabasco es el evento cultural, turistico y comercial mds importante del
estado y uno de los encuentros mds representativos del sureste de México.
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Para facilitar la experiencia del publico y organizar la participacién comercial e
institucional, el recinto ferial se encuentra dividido en distintas zonas que permiten
ordenar los giros comerciales y mejorar la circulacién de visitantes.




Zonificacion del Recinto

El Parque Tabasco “Dora Maria” estd Esta distribucién facilita la movilidad dentro de
organizado en zonas comerciales, culturales y la feria y permite que cada drea ofrezca
de entretenimiento que permiten a los experiencias distintas para el publico.

visitantes recorrer distintos espacios a lo
largo del recinto.




Foro La Cultural

Espacio dedicado a presentaciones artisticas y espectdculos culturales.
Aqui se encuentra el Teatro del Pueblo, uno de los escenarios mds
representativos de la feria, donde se realizan conciertos, danza, teatro y
distintas expresiones artisticas. Este recinto también es sede de eventos
de la Preferia, como la Imposicion de Bandas a las representantes
municipales. Alrededor del teatro se ubican restaurantes y espacios
gastronomicos que complementan la experiencia cultural del visitante.

Desde esta zona se accede también a la Zona Ganadera, donde se
realizan exposiciones pecuarias y actividades relacionadas con el sector
agropecuario.
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Zona Fria 2

Area que conecta distintas zonas del recinto y facilita la circulacién de
visitantes.

Aqui se encuentra la Zona Fria 2 “Festival”, espacio destinado a la venta
regulada de bebidas alcohdlicas para consumo inmediato.

También se presenta el espectdculo tradicional de los Voladores de
Papantla, una de las expresiones culturales que forman parte del
recorrido de la feria.

En esta zona se ubica ademds la Exposicion Militar, coordinada por la
Secretaria de la Defensa Nacional (SEDENA), donde se presentan
exhibiciones, equipos y actividades informativas dirigidas al publico
visitante.

Area recreativa destinada a juegos mecdnicos y atracciones familiares,
una de las zonas de mayor afluencia durante la feria.

Dentro de este sector se encuentra la Nave 3 - Framboydn, espacio
comercial que alberga diversos establecimientos de productos y
servicios. También se localiza el pabellén del programa “Tandas para la
Mujer”, iniciativa que impulsa proyectos productivos de mujeres




La Zona A funciona como uno de los principales puntos de conexién del
recinto ferial, ya que articula el recorrido entre las naves comerciales, las
dreas culturales y las zonas de entretenimiento.

Aqui se concentran diversos establecimientos de alimentos, bebidas y
comercios, lo que la convierte en un espacio de alta circulacion durante gran
parte del evento.

En esta zona también se encuentra “Sabor a Tabasco”, espacio dedicado a
las cocineras tradicionales del estado donde los visitantes pueden disfrutar
de la gastronomia tabasquena acompanada de musica y un ambiente
representativo de la cultura local.

Asimismo, se ubica el muelle de acceso a la laguna, un elemento escénico
que forma parte del entorno natural del parque ferial.
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Zona comercial ubicada en uno de los corredores principales del recinto
ferial.

Aqui se concentran establecimientos de alimentos, bebidas y comercios,
ademds de la Zona Fria 1 “Bailédromo”, espacio destinado a la venta
regulada de bebidas alcohdlicas para consumo inmediato.

En esta zona también se ubica el Palenque de Gallos. A un costado se
encuentra el Andador Palenque, corredor peatonal que conecta con el
estacionamiento publico del recinto y con el estacionamiento exclusivo para
expositores.

Zona Fria “Bailédromo”
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Palenque de Gallos
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¢ Como participar como

expositor?

Los espacios de comercializacion de la Feria Tabasco
representan una de las principales oportunidades para
emprendedores, productores, empresas y prestadores de
servicios que desean presentar sus productos ante miles
de visitantes que recorren diariamente el recinto ferial.

Dentro del Parque Tabasco “Dora Maria”, los espacios
comerciales se encuentran distribuidos en naves, zonas
abiertas y corredores de alto trdnsito, lo que permite que
los visitantes recorran distintas dreas del evento y
descubran una amplia variedad de productos, sabores y

experiencias.

Una vez realizado el registro, la informacion es
revisada y validada por el equipo de
comercializacion. En caso de  existir
inconsistencias o informacién incompleta, se
notifican observaciones para que puedan
realizarse las correcciones correspondientes.

La atencién y asignacién de espacios se realiza
conforme al orden en que los expositores
completan su registro en el sistema, lo que
permite mantener un proceso transparente y
organizado. Una vez validado el registro, los
expositores pueden seleccionar el espacio
disponible que mejor se adapte a su actividad y
continuar con el proceso administrativo para
formalizar su participacién en la feria.

De esta manera, los espacios de
comercializacién no solo representan una
oportunidad de negocio para quienes
participan, sino también una forma de
impulsar el emprendimiento, promover la
produccion local y fortalecer la actividad
econdmica durante uno de los eventos mds
importantes del estado.

La oferta comercial de la feria se organiza a
traveés de un catdlogo de giros y subgiros, que
permite  clasificar adecuadamente las
actividades econdmicas y mantener un
equilibrio entre los distintos tipos de productos
que se ofrecen al publico. Entre los principales
giros que participan en la feria se encuentran
alimentos preparados, bebidas, productos
agroindustriales, artesanias, moda, articulos
para el hogar, tecnologia, servicios,
entretenimiento y experiencias recreativas.

Esta organizacion permite que cada zona del
recinto tenga una identidad propia y que los
visitantes encuentren una oferta comercial
diversa a lo largo de su recorrido.

Para participar como expositor, las personas
interesadas deben realizar su registro a traves
del Sistema Integral de Gestion de Espacios
Feriales (SIGEF), plataforma digital mediante
la cual se administra el proceso de
comercializacién de espacios.

A través de este sistema los interesados
pueden registrar su informacion, presentar la
documentacion requerida y consultar la

disponibilidad de espacios dentro del recinto.




Antes de elegir tu espacio

Cada zona del recinto ferial tiene dindmicas distintas de circulacién y consumo. Elegir el espacio
adecuado puede ayudarte a aprovechar mejor la experiencia comercial de la feria.
Algunas recomendaciones:

Productos gastronémicos y alimentos Artesanias, moda y productos
preparados suelen tener mejores regionales funcionan bien en espacios
resultados en zonas cercanas a dreas donde los visitantes recorren con
de comedores o alta permanencia del calma y exploran distintas opciones.
publico.

Productos innovadores o
demostrativos pueden destacar en
corredores de alto trdnsito donde
captan la atencién del publico.

La ubicacion, visibilidad y flujo de
personas son factores clave para el
éxito de un stand.

Antes de seleccionar tu espacio, analiza el tipo de producto que ofrecerds y la
experiencia que deseas generar para los visitantes.










Medidas basicas de
seguridad y sanidad

Seguridad, sanidad y proteccion civil

Durante la Feria Tabasco se implementa un operativo integral de seguridad, sanidad
y atencion medica con el objetivo de garantizar el bienestar de visitantes, expositores

y trabajadores dentro del recinto ferial.

Diversas autoridades participan en la supervision de condiciones de seguridad,
control sanitario, manejo de alimentos y atenciéon de emergencias, por lo que los
expositores deberdn cumplir con las siguientes medidas bdsicas.

Instalaciones eléctricas seguras

Las instalaciones eléctricas dentro de los stands deberdn encontrarse en buen
estado. No se permiten conexiones improvisadas, empalmes expuestos ni
sobrecargas eléctricas. Los cables deberdn mantenerse protegidos y organizados
para evitar accidentes o riesgos para el publico.

Uso de gas

El uso de tanques o instalaciones de gas unicamente estd permitido en zonas
externas autorizadas del recinto ferial. Estos equipos deberdn ser previamente
revisados y validados por la Coordinacion de Proteccién Civil antes del inicio de

operaciones.

Los tanques deberdn encontrarse en buen estado, con conexiones seguras y ubicados
en dreas ventiladas. No se permitird el uso de instalaciones de gas en espacios no
autorizados o que no cuenten con la validacién correspondiente.




Extintores y prevencion de incendios

Los establecimientos que utilicen equipos de coccidn, freidoras, parrillas o instalaciones de
gas deberdn contar con extintores funcionales y accesibles dentro de su espacio.

Asimismo, deberdn evitar la acumulacién de materiales inflamables y mantener libres los
accesos Yy pasillos del recinto.

Sanidad y manejo de alimentos

Los establecimientos que preparen o vendan alimentos deberdn cumplir con las
disposiciones sanitarias aplicables y mantener condiciones adecuadas de higiene
durante todo el proceso de preparacién y servicio.

El personal que manipule alimentos deberd cumplir con las siguientes medidas bdsicas:
Uso obligatorio de cofia o red para el cabello
Uso de cubrebocas durante la preparacién de alimentos
Mantener manos limpias y unas cortas
Utilizar utensilios y superficies limpias
Evitar el contacto directo de las manos con alimentos listos para consumo

Los alimentos deberdn mantenerse protegidos de contaminacién y conservarse en
condiciones adecuadas de temperatura y almacenamiento.

Manejo responsable de residuos y

normativa ambiental

Con el propodsito de reducir el impacto ambiental del evento, los expositores deberdn
respetar las disposiciones en materia de manejo de residuos y cuidado del entorno.

Se deberd evitar el uso de pldsticos de un solo uso, privilegiando materiales reutilizables,
biodegradables o reciclables, conforme a la normativa ambiental aplicable.

Asimismo, los expositores deberdn mantener limpio su espacio y utilizar los contenedores
de residuos instalados dentro del recinto.




Rutas de evacuacion y emergencias

Los expositores deberdn respetar las rutas de evacuacién y mantener libres los pasillos y
accesos del recinto. En caso de emergencia deberdn atender las indicaciones del personal
de seguridad y proteccion civil.

Servicios médicos

Durante la feria se contard con servicios médicos y ambulancias para brindar atenciéon de
primeros auxilios y responder ante cualquier emergencia dentro del parque ferial.

Inspecciones previas a la apertura del stand

Antes del inicio de operaciones, algunos establecimientos podrdn ser objeto de revisiones
preventivas por parte de las autoridades correspondientes, con el propésito de garantizar
condiciones adecuadas de seguridad y sanidad.

Estas revisiones pueden incluir:

. Condiciones de instalaciones eléctricas y uso de gas

. Disponibilidad de extintores y medidas de prevencién

. Condiciones de higiene y manejo de alimentos

. Cumplimiento de disposiciones sanitarias y ambientales

Estas acciones forman parte de las medidas preventivas del evento y buscan proteger
tanto a los visitantes como a los propios expositores.




Servicios y atencioén al
expositor

Con el objetivo de facilitar la participacion de los expositores y brindar

acompanamiento durante todo el proceso de comercializacién y

operacion de la Feria Tabasco, se han habilitado distintos canales de

atencidon y comunicacidon que permiten resolver dudas, recibir

informacién oficial y atender cualquier situacién relacionada con la
participacién dentro del recinto ferial.



Sistema Integral de Gestion de
Espacios Feriales (SIGEF)

El SIGEF es la plataforma digital oficial mediante la cual se realiza
el registro, validacién de documentacion, seleccion de espacios y
seguimiento al proceso de contratacion.

A través de este sistema los expositores pueden:

. Registrar su solicitud de participacion

0 Cargar y actualizar documentacion

. Consultar disponibilidad de espacios

0 Dar seguimiento al proceso de validacion

0 Recibir notificaciones relacionadas con pagos, contratos y

procesos administrativos

Asimismo, el sistema permite enviar avisos y notificaciones
masivas, por lo que es importante que los expositores revisen
periédicamente su cuenta en la plataforma y el correo electrénico
registrado, ya que por estos medios se comunica informacién
relevante del proceso de comercializacion.




Atencion presencial al expositor

Para brindar orientaciéon directa durante el proceso de comercializacidn,
se cuenta con moédulos de atencién presencial en las siguientes sedes:

Del 15 de enero
al 31 de marzo

Oficinas de Comercializacion
Secretaria de Turismo y Desarrollo
Econdmico

Prol. Paseo Tabasco 1504, Col. Tabasco
2000

C.P. 86035, Villahermosa, Tabasco.

Del 10 de abril
al 15 de mayo

Oficinas de Comercializaciéon

Parque Tabasco “Dora Maria”

Edificio Administrativo, a un costado de
la entrada principal

Paseo Usumacinta S/N, Rancheria
Emiliano Zapata,

C.P. 86037, Villahermosa, Tabasco.

En estos espacios los expositores
podrdn recibir orientacién sobre el
proceso de registro, contratacion de
espacios, documentacién y aspectos
operativos relacionados con su
participacién en la feria.




Horario de atencion:

9:30 a.m. a 5:00 p.m.
En esta etapa el canal se utiliza Horario de atencion:
principalmente para: 8:00 a.m. a 1:00 a.m.
Res.o!cver dugICésEsFobre el proceso de Durante la operacién del evento, este
registro en ., canal se utiliza principalmente para:
Brindar orientacién sobre
contratacion de espacios Reportar incidencias dentro del
Atender consultas relacionadas con recinto ferial
gocumeptGC|qn fy pagoi | Solicitar apoyo ante situaciones
roporcionar informacién genera operativas en los stands
sobre la participacion en la feria Canalizar reportes relacionados
con servicios o funcionamiento del
recinto

Facilitar la atencién y resolucion
de problemdticas durante la feria



Chatbot de atencion 24/7

Adicionalmente, los expositores tendrdn acceso a un chatbot de atencion
disponible las 24 horas del diq, el cual permitira:

Consultar respuestas a
preguntas frecuentes

Recibir orientacion inmediata
sobre procesos y servicios

Acceder a moédulos
para reportar
incidencias

Bt
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Obtener cédigos QR
para pases de
estacionamiento
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Consultar informacion

operativa durante la
feria

Atencion personalizada durante la feria

Durante los dias del evento, cada zona y nave contard con personal de la Secretaria de
Turismo y Desarrollo Econémico debidamente uniformado e identificado, encargado de
brindar atencioén directa a los expositores.

Este personal estard disponible dentro del recinto para orientar sobre temas
operativos, canalizar solicitudes y facilitar la comunicacién con las distintas dreas
responsables de la organizacién de la feria.




Calendario de la Feria
Tabasco 2026

La participacién en la Feria Tabasco contempla distintas etapas que van desde
la comercializacién de espacios hasta el montagje, operacion del evento y
desmontaje. Conocer estas fechas permitird a los expositores planificar

correctamente su participacién.

1 5 Febrero




Este calendario permite organizar con anticipacion cada etapa del
proceso, desde el registro y contratacion del espacio hasta la instalacion,
operacion del stand y desmontaje al finalizar el evento.
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¢Como se comporta el publicoy como

aprovecharlo?

Comprender al visitante es una de las herramientas mds importantes para tener éxito
durante la Feria Tabasco. Cada persona que ingresa al Parque Tabasco “Dora Maria”
representa una oportunidad de venta, posicionamiento de marca y contacto directo
con nuevos clientes.

De acuerdo con el Estudio de Derrama Econdmica de la Feria Tabasco 2025, el recinto
registré una afluencia total de 2,549,405 visitantes durante los 11 dias del evento, lo
que confirma la magnitud del flujo de personas que recorren la feria cada afo.

Este volumen de visitantes convierte a la feria en uno de los mercados temporales mads
importantes del sureste de México.

Edad del visitante

El 77% de los asistentes tiene entre
16 y 45 anos, lo que representa un
publico joven, activo y con alta
capacidad de consumo.

¢Quién visita la Feria
Tabasco?

El andlisis del perfil del visitante
permite identificar tendencias
clave para los expositores.

Este segmento busca
principalmente entretenimiento,
gastronomia, productos novedosos
y experiencias que puedan

Origen de los visitantes compartir en redes sociales.

El S0% de los visitantes proviene
del estado de Tabasco, mientras
que el resto llega principalmente
de entidades cercanas como
Veracruz y Chiapas.

¢, Como visitan la feria?

El comportamiento de consumo
dentro de la feria también muestra
patrones importantes.

Esto confirma que la feria funciona
como un gran mercado regional,
donde empresas, productores y
emprendedores pueden conectar
directamente con el publico local.

56% de los visitantes acude en
familia

37% visita la feria con amigo
7% asiste de manera individual

El gasto promedio registrado durante
la visita fue de aproximadamente
$2,702 pesos por grupo familiar, con
consumo principalmente en:

Alimentos y bebidas Estos datos muestran que el visitante de la

Juegos mecdnicos y entretenimiento feria suele recorrer diversas zonas del

Productos regionales y artesanias recinto y realizar multiples consumos
durante su estancia.



Impacto de los concie

afluencia del recinto

Uno de los principales detonadores de
visitantes dentro del Parque Tabasco es
el Foro Tabasco, escenario donde se

realizan conciertos

y espectdculos

masivos durante los dias de la feria.

rtos enla

Durante la Feria Tabasco 2025, el Foro
Tabasco  registr6 una  asistencia
acumulada de 383,200 personas,
equivalente aproximadamente al 15% de
la afluencia total del evento.

A continuacién, se presenta una comparativa entre algunos de los conciertos de mayor
convocatoria y la afluencia total registrada en el parque durante esos dias.

Sdbado 3
de Mayo

Viernes 9 de
Mayo

Sdbado 10
de Mayo

Domingo 11
de Mayo

La Arrolladora
Banda El Limoén

Fin de semana -
Dia de las Madres

Christian Nodal




Estos datos muestran que los conciertos de
gran convocatoria coinciden con
incrementos significativos en la afluencia
general del recinto, lo que genera mayor
movimiento en  zonas  comerciales,
gastronémicas y de entretenimiento.

En estos dias, miles de visitantes llegan al
parque varias horas antes del espectdculo
para recorrer las distintas dreas de la feriq,
consumir alimentos, participar en
actividades recreativas y realizar compras.
De igual manera, después de los conciertos,
una parte importante del publico
permanece dentro del recinto, lo que

prolonga el flujo de visitantes en los espacios
comerciales durante la noche.

Este comportamiento tiene efectos positivos
en las ventas de los expositores, ya que
incrementa la circulacién de personas en los
pasillos comerciales 'y  amplia las
oportunidades de consumo impulsivo,
especialmente en alimentos preparados,
bebidas, productos regionales y articulos de
entretenimiento.




¢ Qué esperar en la
Feria Tabasco 20267

La cartelera del Foro Tabasco 2026 mantiene una estrategia de atraccién masiva con
artistas de gran alcance nacional e internacional.
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Con base en el comportamiento
histérico de la feria, se espera
que los conciertos de artistas
de mayor convocatoria generen
los picos mds altos de visitantes
dentro del parque,
especialmente durante fines de
semana y dias cercanos al
cierre del evento.

Para los expositores, esto
representa una oportunidad
importante para anticipar la
demanda, preparar inventarios,
reforzar personal de atencién y
disenar  promociones que
aprovechen el incremento de
visitantes.




Recomendaciones para
aprovechar los dias de
mayor afluencia

A partir del comportamiento observado en ediciones anteriores, existen algunas
estrategias que ayudan a mejorar el desemperio comercial durante la feria:

Preparate para
los dias de mayor
afluencia.

Los conciertos de gran convocatoria
pueden incrementar
significativamente el flujo de
visitantes dentro del recinto.

. Refuerza
inventarioy
personal en dias de
conciertos masivos.

El flujo de visitantes puede
duplicarse en comparacion con dias
entre semana.

Aprovecha las
horas previas al
concierto.

Muchos asistentes llegan al parque
entre dos y cuatro horas antes del
espectdculo, tiempo que utilizan para
recorrer zonas comerciales.



Mantén tu stand
activo después del
concierto.

Miles de visitantes permanecen
dentro del recinto recorriendo dreas
gastronémicas y comerciales antes
de retirarse.

Disena ofertas
rapidas y visibles.

Durante picos de afluencia, los
visitantes buscan productos fdciles de
adquirir o consumir.

La férmula de ventas en
una feria

¢,Cémo convertir
visitantes en clientes?

Participar como expositor en la Feria Tabasco
representa una gran oportunidad comercial.
Durante los dias del evento, miles de personas
recorren el Parque Tabasco “Dora Maria” en busca
de entretenimiento, gastronomia, productos
novedosos Yy experiencias que les permitan
disfrutar su visita.

En un entorno con alta circulacion de personas, el
éxito de un expositor no depende unicamente del
producto que ofrece, sino también de cémo
presenta su oferta, como interactua con el visitante
y qué tan visible resulta su stand dentro del
recorrido de la feria.




Las ferias y exposiciones tienen una dindmica distinta a la de una tienda tradicional. Los
visitantes suelen caminar, observar y decidir en pocos segundos si se acercan o continuan
su recorrido. Por ello, captar su atencion rdpidamente es clave para generar
oportunidades de venta.

A continuacién, se presentan algunos principios bdsicos que ayudan a mejorar el
desempeno comercial dentro de una feria.

Atraer la atencion

El primer paso para generar ventas es lograr que los visitantes noten el
stand mientras recorren el pasillo.

Algunas acciones que ayudan a captar la atencién son:
Una imagen clara y visible del producto
lluminacion adecuada
Elementos visuales llamativos
Degustaciones o demostraciones

Un stand que Iogro destacar visualmente aumenta significativamente las
probabilidades de atraer visitantes.

Generar interés

Una vez que el visitante se acerca, es importante despertar su
curiosidad o interés por el producto.

Para ello se recomienda:
Explicar brevemente qué ofrece el producto
Mostrar ejemplos o demostraciones
Permitir que el visitante interactue con el producto cuando sea

posible

Las experiencias directas suelen generar mayor conexion con el cliente.

Facilitar la decisiéon de compra

En entornos de alta afluencia, los visitantes prefieren decisiones de
compra rapidas.

Por ello es recomendable:
Mostrar precios de forma clara
Ofrecer promociones o paquetes
Facilitar métodos de pago

La claridad en la oferta reduce dudas y acelera la compra.




Crear una experiencia positiva

La experiencia del visitante en el stand puede influir directamente en su
decisién de compra.

Un trato amable, informacion clara y una atenciéon rapida contribuyen a
que el visitante tenga una percepcion positiva del producto y de la marca.

En muchos casos, una buena experiencia también genera
recomendaciones entre visitantes, lo que puede atraer nuevos clientes al
stand.

Aprovechar el alto flujo de visitantes

Durante la feria existen momentos de mayor movimiento, especialmente
en fines de semana y dias de conciertos.

En estos periodos se recomienda:
Contar con suficiente inventario
Mantener el stand ordenado y visible
Agilizar los procesos de atencién

Una buena organizacién permite aprovechar mejor los momentos de
mayor afluencia.

Lo mas importante

En una feria, cada interacciéon cuenta. Un visitante que se detiene unos segundos
frente a un stand puede convertirse en un cliente si encuentra una oferta clara,
atractiva y facil de adquirir.

La combinacion de visibilidad, atencidon y experiencia positiva permite
transformar el flujo constante de visitantes en oportunidades reales de venta.




cComo
destacar tu
stand?

Captar la atencidn
en segundos

En una feria, la competencia por la
atencién del visitante es constante. A
diferencia de una tienda tradicional, los
visitantes recorren pasillos observando
multiples stands y toman decisiones
rdpidas sobre donde detenerse.

Por esta razon, los primeros segundos son
clave. Un stand que logra llamar la
atencién tiene muchas mds posibilidades
de generar interaccion con los visitantes y
convertir ese momento en una
oportunidad de venta.

Destacar no significa necesariamente
tener el stand mds grande o costoso, sino
lograr una presentacion clara, atractiva 'y
facil de entender para el visitante que
pasa frente a él.




Cuida la

presentacion
del espacio

La apariencia del stand influye directamente en la
percepcion del visitante.

Un espacio limpio, ordenado y bien iluminado
transmite confianza y profesionalismo.

En cambio, un stand saturado de objetos o con poca
organizacioén puede generar confusion y reducir el
interés del publico.

Se recomienda:
Mantener una distribucién clara del espacio
Evitar saturar el stand con demasiados
elementos
Utilizar iluminacién que destaque el producto




Mantéen tu
stand activo

Un stand con movimiento genera curiosidad en los
visitantes. Cuando las personas observan actividad,
es mds probable que se acerquen para conocer qué
estd ocurriendo.

Mantener interaccion con el publico, realizar
demostraciones o mostrar el producto en uso ayuda
a crear un ambiente dindmico que atrae nuevas
visitas.




Promocion
inteligente durante

la feria

¢Como atraer visitantes a tu
stand usando estrategias
fisicas y digitales?

Durante la Feria Tabasco miles de personas recorren diariamente los pasillos del Parque
Tabasco “Dora Maria”. En este entorno dindmico, atraer visitantes al stand requiere algo
mas que exhibir productos: implica generar atencion, interaccion y recordacion.

Hoy en dia, las estrategias mds efectivas combinan promocién dentro del recinto con
herramientas digitales, especialmente redes sociales y contenido en tiempo real. Muchos
visitantes utilizan sus teléfonos durante la feria para compartir experiencias, buscar
recomendaciones o ubicar productos.

Por ello, integrar acciones simples de promocién puede ayudar a que mds personas
descubran tu stand y conozcan lo que ofreces.

. Haz visible tu oferta desde el pasillo

La primera oportunidad para atraer clientes ocurre cuando el visitante pasa
frente al stand. Si en pocos segundos no entiende qué se ofrece, probablemente
continuard su recorrido.

Para mejorar la visibilidad se recomienda:
Mostrar claramente el producto principal
Colocar precios visibles
Utilizar mensajes simples y directos

Ejemplo:
En lugar de mostrar unicamente el nombre del negocio, puede funcionar mejor
un mensaje como:

“Tacos de cochinita recién hechos”
“Agua fresca con cacao”

Esto permite que el visitante entienda rdpidamente lo que se vende.




Genera experiencias que atraigan
personas

Las ferias funcionan como espacios de experiencia. Cuando un stand genera
actividad, aumenta la probabilidad de que los visitantes se acerquen.

Algunas acciones que funcionan bien son:
Degustaciones de producto
Demostraciones en vivo
Preparacién visible de alimentos
Dindmicas rdpidas con visitantes

Ejemplo:
Un stand de alimentos puede preparar el producto frente al publico u ofrecer
pequenas degustaciones para atraer visitantes. Cuando las personas observan
actividad, se genera curiosidad y aumenta el flujo hacia el stand.

Aprovecha el efecto “multitud”

En ferias y eventos masivos ocurre un fenédmeno comun: cuando varias personas se
reunen alrededor de un stand, otros visitantes sienten curiosidad y se acercan.

Este efecto social puede aprovecharse mediante:
Pequenas dindmicas o concursos
Promociones por tiempo limitado
Degustaciones en horarios especificos

Hack util:
Anunciar promociones breves como:

“Promocion por los proximos 10 minutos”

Puede generar mayor movimiento alrededor del stand.

Utiliza redes sociales durante la feria

Muchos visitantes utilizan redes sociales mientras recorren el parque. Publicar
contenido durante el evento puede ayudar a atraoer personas que ya se
encuentran dentro del recinto.

Algunas ideas sencillas:
Publicar fotografias del producto
Anunciar promociones del dia
Compartir la ubicaciéon del stand

Ejemplo de publicacién:
“Estamos en la Nave Guayacdn — Stand 24
Promocion especial antes del concierto de hoy.”

Esto puede atraer visitantes que estdn dentro del parque buscando opciones
para comer o comprar.



Aprovecha el contenido que genera el
visitante

Los visitantes suelen tomar fotografias o grabar videos durante la feria. Cuando tu
stand ofrece algo llamativo o una experiencia interesante, es mds probable que las
personas lo compartan en redes sociales.

Algunas ideas que funcionan bien:
Presentaciones visuales atractivas del producto
Espacios para fotografias
Mensajes divertidos o frases relacionadas con la feria

Hack util:
Colocar un pequefo mensaje como:
“Téomate una foto y compartela”
Puede ayudar a generar difusion espontdnea del stand.

Colabora con otros stands

Otra estrategia util es generar pequenas alianzas con negocios cercanos.

Por ejemplo:
Promociones cruzadas
Recomendaciones entre stands
Dindmicas compartidas

Esto permite atraer visitantes que ya se encuentran recorriendo esa zona
del recinto.

Lo mds importante

En una feria, la promociéon no depende unicamente de publicidad formal. Muchas
veces, pequenas acciones dentro del stand —como generar interaccion, utilizar
redes sociales o crear experiencias— pueden atraer mds visitantes y aumentar
las oportunidades de venta.

Los stands que mantienen actividad, comunicacion clara y presencia digital
suelen destacar mds dentro del recorrido del publico.




Lo que debes evitar para aprovechar
mejor tu participacion

Participar en la Feria Tabasco
representa una gran oportunidad
para dar a conocer productos, generar
ventas y conectar con miles de
visitantes. Sin embargo, en cada
edicién se repiten algunos errores que
pueden limitar el potencial de un
stand, incluso cuando el producto es
bueno.

En un entorno con cientos de opciones
para el visitante, la forma en que se
presenta el producto, se atiende al
publico y se aprovecha el flujo de
personas puede marcar la diferencia
entre un stand que vende
constantemente y uno que pasa
desapercibido.

Conocer estos errores y evitarlos
puede ayudar a mejorar
significativamente los resultados
durante los dias de la feria.

No explicar claramente qué vendes
Uno de los errores mds frecuentes es
que el visitante no entiende
rdpidamente qué ofrece el stand.

En una feriq, las personas recorren
decenas de espacios en poco tiempo.
Si el producto no es claro en los
primeros segundos, el visitante
continda caminando.

Errores

comunes que
reducen
ventas en una
feria




Ejemplo comun:
Un stand con un nombre atractivo pero sin mostrar claramente el producto o el precio.

Cémo evitarlo:
Mostrar el producto principal a simple vista
Colocar precios visibles
Utilizar mensajes simples y directos
Destacar el producto estrella del negocio

Ejemplo efectivo:

“Chocolate artesanal Tabasqueno”
“Pozol frio con cacao y maiz”
“Empanadas de pejelagarto”
“Tamalitos de chipilin recién hechos”
“Agua fresca de menta y coco”

Mientras mads claro sea el mensaje, mayor serd la probabilidad de que el visitante se
detenga.

TORREJITAS IE -
JGA TABASES




Personal que no invita al visitante

El personal del stand es clave para atraer clientes.
Cuando el equipo permanece sentado, distraido con
el celular o sin interactuar con el publico, se pierden
oportunidades de venta.

Los visitantes suelen decidir en segundos si se
acercan o no a un stand.

Buenas prdcticas:
Saludar a los visitantes
Invitar a conocer el producto
Explicar brevemente lo que se ofrece
Mantener actitud amable y activa

Una interaccién simple puede convertir a un visitante curioso en un cliente.

Ejemplos sencillos de acercamiento:
“Buenas tardes, estamos preparando empanadas de pejelagarto al momento, ¢le
gustaria probar una?”
“Tenemos pozol frio de cacao tradicional, una bebida tipica de Tabasco.”

Este tipo de acercamiento funciona bien porque combina hospitalidad con identidad
local, algo que muchos visitantes buscan durante la feria

Esperar a que el cliente pregunte

Esperar a que el cliente pregunte

Muchos expositores esperan que el visitante
pregunte por el producto o el precio. En una feria
esto ocurre pocas veces, ya que el publico suele
continuar su recorrido si no encuentra informacién
clara.

Los stands que venden mds suelen explicar
rdpidamente su producto cuando una persona se
acerca o se detiene unos segundos frente al
espacio.

Hack atil:
Si una persona se detiene frente al stand mds de tres segundos, es una sefal de
interés. Ese es el momento ideal para iniciar la conversacién.




Stand poco visible o desordenado

Un stand con exceso de elementos, mala
iluminacién o productos mal organizados puede
dificultar que el visitante entienda lo que se ofrece.

La recomendacion es mantener una presentacion
claray ordenada.

Algunas sugerencias:
Ordenar los productos por categorias
Mantener limpio el espacio de atencion
Evitar saturar el stand con demasiados anuncios
Destacar el producto principal en la parte frontal

En muchos casos, un stand simple y bien organizado resulta mds atractivo que uno
saturado de elementos visuales.

No aprovechar los momentos de mayor
afluencia

Durante la Feria Tabasco existen horarios y dias con
mayor presencia de visitantes, especialmente antes
y después de conciertos o espectdculos.

En algunos casos, los expositores reducen personal o
inventario justo en esos momentos, perdiendo
oportunidades importantes de venta.

Recomendaciones:
Preparar inventario suficiente para horarios de
mayor flujo
Contar con personal adicional en noches de
concierto
Agilizar procesos de cobro o entrega de
Estos momentos pueden productos
representar una parte Ofrecer promociones rdpidas antes o después de

importante de las ventas del eventos
dia.




Los stands que generan actividad suelen atraer mas
visitantes. Cuando un stand permanece
completamente estatico, puede pasar desapercibido
en el recorrido del publico.

Algunas ideas sencillas que funcionan bien en ferias:
Degustaciones de producto
Preparacién visible de alimentos
Demostraciones en vivo
Promociones por tiempo limitado

Cuando las personas observan actividad en un stand, es mds probable que se
acerquen a ver qué estd ocurriendo.

Un error frecuente es bajar el ritmo de atencion en los
ultimos horarios del dia. En muchas ocasiones,
después de conciertos o espectdculos se registra una
segunda ola de visitantes que recorren nuevamente
las zonas comerciales.

Recomendacion:
Mantener el stand activo hasta el cierre
Preparar inventario adicional para el final de la
noche
Ofrecer promociones de cierre

Estos momentos suelen generar ventas inesperadas.

Lo mas importante

La mayoria de los errores en una feria no estdn relacionados con el producto, sino con la
forma en que se presenta y se promueve.

Los expositores que mantienen su stand activo, comunican claramente su ofertay
aprovechan el flujo de visitantes suelen obtener mejores resultados durante el evento.

Pequenos ajustes en la forma de atender, exhibir y promover los productos pueden
generar una gran diferencia en ventas durante los dias de la feria.




Programas
institucionales para
emprendedoresy
empresdas

Herramientas para fortalecer tu
negocio

La Feria Tabasco no solo es un espacio de comercializacién, sino
también una plataforma para impulsar el crecimiento de
emprendedores, empresas y productores locales.

A través de la Secretaria de Turismo y Desarrollo Econémico, el
Gobierno del Estado pone a disposicion distintos programas que
brindan asesoria, acompanamiento, capacitacién y acceso a
herramientas que permiten mejorar la competitividad de los negocios
tabasquenos.

Estos programas estan disenados para apoyar a los expositores en
diferentes etapas de desarrollo, desde la formalizacién de su negocio
hasta su posicionamiento en nuevos mercados.
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REGISTRA TU

MARCA

Programa de Formacion
para el Emprendimiento

Brinda asesoria, acompanamiento y vinculacién a
emprendedoras y emprendedores para impulsar el
desarrollo de sus productos o servicios.

Este servicio se ofrece durante todo el ano.

Programade
Formalizacion Fiscal

Ofrece asesoria y acompanamiento para que las
empresas puedan formalizar su actividad econémica
mediante:

Alta en el Registro Federal de Contribuyentes (RFC)
Inscripcién en regimenes de actividades
empresariales

Este programa impulsa la formalidad fiscal y permite a
los negocios acceder a mayores oportunidades de
crecimiento.

Programa Registra tu
Marca

Apoya a las empresas en el tramite de registro de
marca ante el Instituto Mexicano de la Propiedad
Intelectual (IMPI), otorgando certeza juridica sobre el
uso exclusivo del nombre comercial.

El programa ofrece un subsidio del 90% del costo del
trdmite, quedando en aproximadamente $312.64 MXN.

Préxima campana:
Pre-registro a partir de mayo de 2026




Programa de Coédigo de
Barras

Fortalece la competitividad de las empresas mediante el
acceso a sistemas de identificacion comercial.

I cODIGO.. !

Incluye:
Membresia con GS1 México
Asignacion de hasta 10 cédigos de barras
Mejora en control de inventarios y trazabilidad

El programa estd subsidiado al 100% para empresas
con ingresos menores o iguales a 1 millon de pesos.

Convocatoria:
Del 13 de abril al 10 de mayo de 2026

Er' Registro Estatal de
O Licencia de Operaciones

REDAIT Inmobiliarias

Dirigido a profesionales del sector inmobiliario.

Permite la inscripcion y revalidacion de licencias
mediante la plataforma estatal correspondiente.

Costo: 6 UMAs (aprox. $703.86 MXN)
Disponible durante todo el arno.

https://turismo.tabasco.gob.mx/redait/inicio/

Contacto y atencion

Para mayor informacion sobre estos programas,
los expositores pueden comunicarse a:

Direccion de Desarrollo Comercial
Teléfono: 993 310 9750 Ext. 48033
ilianavadillo@tabasco.gob.mx
jacnytaracena@tabasco.gob.mx
WhatsApp Business: 993 284 6324




Programa estrateégico:
Origen Tabasco

Origen Tabasco es un programa integral del Gobierno del Estado que impulsa el
desarrollo, fortalecimiento y posicionamiento de las empresas tabasquenas.

A través de un modelo de acompanamiento empresarial, este programa promueve:

La calidad de los productos y servicios
La identidad local
La competitividad en mercados nacionales e internacionales

El proceso inicia con un diagnodstico empresarial integral, que evalua cinco dreas clave:

Direccion

Organizacién
Comercializaciéon
Produccién
Finanzas

Con base en este andlisis, se disena un plan de crecimiento personalizado para cada
empresa.

Las empresas que cumplen con los estandares pueden obtener la certificacion Origen

Tabasco, la cual garantiza que:

El producto es elaborado en el estado
Cumple con estandares de calidad

Tiene identidad territorial

Representa el valor productivo de Tabasco

Este distintivo facilita la integracion a cadenas de valor y abre la puerta a certificaciones
nacionales como Hecho en México, fortaleciendo la proyeccidon comercial de las empresas.

Contactos:
Correo: origen@tabasco.gob.mx
Tel: 993 110 9750 Ext. 48028




Lo mads importante

Estos programas representan una oportunidad
para que los expositores no solo participen en la
feria, sino que también fortalezcan su negocio,
mejoren sus procesos y amplien sus oportunidades
de crecimiento en el mercado.

Aprovechar estas herramientas puede marcar la
diferencia entre un negocio que solo vende durante
la feria y uno que logra consolidarse a largo plazo.




Todo lo que debes verificar antes de
iniciar la Feria Tabasco

Participar en la Feria Tabasco implica
preparar distintos aspectos logisticos,
operativos y comerciales para que el
stand funcione correctamente durante
los dias del evento.

Este checklist reune los elementos mads
importantes que todo expositor debe
revisar antes de iniciar operaciones, con
el objetivo de facilitar la organizacién del
espacio y evitar contratiempos durante la
feria.







Mensaje final

La Feria Tabasco es mucho mds que un evento:
es un espacio donde tradicidén, cultura, comercio
y convivencia se encuentran para celebrar lo
que somos como estado.

Cada expositor forma parte fundamental de
esta experiencia. Su participaciéon no solo
representa una oportunidad de negocio, sino

también la posibilidad de mostrar al publico
la calidad, creatividad y talento de quienes
impulsan la economia local.

Esperamos que este manual sea una herramienta util para preparar su participacion,
aprovechar mejor la experiencia de la feria y contribuir a que cada visitante viva
momentos memorables dentro del Parque Tabasco “Dora Maria”.

Gracias por formar parte de la Feria Tabasco 2026.
Nos vemos en la fiesta mds grande del pueblo tabasqueno.

YERi TARH
T Ag@ BASS
026~ (o(0] 4 TABASCO

iLA FIESTA DEL PUEBLO! GOBIERNO DEL PUEBLO {El Edén, tienes que Vivirlo!




